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Starten zonder groot budget
1. Begin met een Minimale Levensvatbare Product (MVP):

- Focus op het creéren van een eenvoudig, maar functioneel product dat voldoet aan de
basisbehoeften van je doelgroep. Dit bespaart kosten en tijd in de beginfase.

2. Gebruik gratis en goedkope marketingtools:

- Maak gebruik van gratis social media platforms om je product te promoten.

- Gebruik content marketing door blogs te schrijven, video's te maken of podcasts te
starten.

- Netwerken en mond-tot-mondreclame kunnen ook effectief en kostenefficiént zijn.

3. Houd de vaste kosten laag:
- Werk vanuit huis of een gedeelde werkruimte om huurkosten te besparen.
- Begin zonder personeel en werk zelf zo veel mogelijk.
- Gebruik gratis of goedkope softwaretools voor administratie, marketing en
communicatie.

4. Bootstrapping:
- Investeer de eerste winsten direct terug in het bedrijf in plaats van externe financiering

aan te trekken.

5. Schalen op basis van prestaties:
- Verhoog je investeringen in marketing en productie geleidelijk op basis van je inkomsten
en marktrespons.


https://jes.team/social-media-zakelijk-inzetten/

Financiéle opbouw maand voor maand

Laten we een voorbeeld scenario uitwerken waarbij je start met €5.000 eigen kapitaal:

Maand 1-3: Opstartfase
- Uitgaven:
- Inkoop materialen/producten: €2.000
- Marketing (gratis of zeer goedkoop): €300
- Overige kosten (administratie, website, etc.): €200
- Totale uitgaven per maand: €2.500
- Omzetdoelstelling: Breek-even of een kleine winst. Verkoop bijvoorbeeld 100 producten
per maand a €49 (incl. BTW) = €4.900 omzet (excl. BTW: €4.049,59)
- Resultaat: Als je de kosten kunt beperken en je producten verkoopt zoals gepland, eindig je
maand 3 met een resterend kapitaal van €1.700 en extra gegenereerde winst.

Maand 4-6: Eerste groeifase
- Uitgaven:
- Inkoop materialen/producten: €3.000
- Marketing (iets meer budget): €500
- Overige kosten (administratie, website, etc.): €300
- Totale uitgaven per maand: €3.800
- Omzetdoelstelling: Verkoop 150 producten per maand a €49 (incl. BTW) = €7.350 omzet
(excl. BTW: €6.074,38)
- Resultaat: Je begint winstgevend te worden en kunt een deel van de winst opnieuw
investeren.

Maand 7-12: Schalen en optimaliseren
- Uitgaven:
- Inkoop materialen/producten: €4.500
- Marketing (nog meer budget): €1.000
- Overige kosten (administratie, website, etc.): €500
- Totale uitgaven per maand: €6.000
- Omzetdoelstelling: Verkoop 200 producten per maand a €49 (incl. BTW) = €9.800 omzet
(excl. BTW: €8.099,17)
- Resultaat: Je begint aanzienlijke winst te maken en kunt denken aan verdere groei-
investeringen of het aannemen van personeel.



Belangrijke overwegingen

- Voorraadbeheer: Houd je voorraad klein en schaal deze op basis van de vraag om
onnodige kosten te vermijden.

- Flexibiliteit: Wees bereid om je strategie aan te passen op basis van marktfeedback en
prestaties.

- Kostenbewustzijn: Houd een gedetailleerd overzicht van alle uitgaven en inkomsten om
financiéle gezondheid te waarborgen.

- Investeren in groei: Gebruik winsten om te investeren in marketing en
productverbetering.

Conclusie

Het starten van een klein bedrijf met een beperkt budget vereist zorgvuldige planning en
stapsgewijze groei. Door slim gebruik te maken van beschikbare middelen, flexibel te
blijven en geleidelijk te schalen, kan een bedrijf langzaam maar zeker winstgevend worden
en groeien. Het is belangrijk om realistische doelen te stellen en deze voortdurend bij te
stellen op basis van de behaalde resultaten.



